
DAN  KENNEDY  D IRECT  MARKET ING  RULES

R U L E  # 1 T H E R E  W I L L  A L W A Y S  B E  A N  O F F E R  O R  O F F E R ( S )

R U L E  # 2   T H E R E  W I L L  B E  A  R E A S O N  T O  R E S P O N D  R I G H T  N O W

R U L E  # 3   Y O U  W I L L  G I V E  C L E A R  I N S T R U C T I O N S

R U L E  # 4 T H E R E  W I L L  A L W A Y S  B E  T R A C K I N G ,  M E A S U R E M E N T ,  

A N D  A C C O U N T A B I L I T Y

R U L E  # 5 O N L Y  N O - C O S T  B R A N D - B U I L D I N G

R U L E  # 6 T H E R E  W I L L  B E  F O L L O W - U P

T H E R E  W I L L  B E   S T R O N G  C O P YR U L E  # 7

I T  W I L L  L O O K  L I K E  M A I L  O R D E R  A D V E R T I S I N GR U L E  # 8

R E S U L T S  R U L E .  P E R I O D .R U L E  # 9

Y O U  W I L L  B E  A  T O U G H - M I N D E D  D I S C I P L I N A R I A N  

A N D  P U T  Y O U R  B U S I N E S S  O N  A  S T R I C T  D I R E C T  

M A R K E T I N G  D I E T

R U L E  # 1 0

Adapted from "No B.S. Direct Marketing" by Dan S. Kennedy


